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瘫痪男子抖音卖手工两年挣1万

借来50万创业

90后年轻人毕业一年赚200万

近日，江苏
省兴化市31个重大

项目集中开工，其中包
括江苏瑞仕达电气设备

有限公司母线槽、高低压柜
项目。
2月22日上午，寒风凛冽，

1990年出生的瑞仕达公司董事长
何宏瑞正在项目现场。何宏瑞介

绍，该项目计划总投资1.2 亿元，占地
约27亩，新建厂房约1.3万平方米。项目
建成后，预计年新增开票1.6亿元，税收
600万元。

据介绍，江苏瑞仕达电气设备有限
公司专业从事机电系列产品生产，集研
发、设计、生产、销售、服务为一体。旗下
有南京飞瑞电缆桥架厂、南京瑞全电气
制造有限公司两家子公司。产品先后通
过“国家固定灭火系统和耐火构件质量

检验中心”“江苏省配电设备质量监督检
验中心”检测。抗震支架等产品获得了
多项国际专利。产品进入上海浦东机
场、南京青奥体育馆、碧桂园等多项大型
工程。

随着世界光伏产业的高速发展，瑞仕
达公司又把目光投向国外市场，与泰国、菲
律宾、埃塞俄比亚等国家建立了稳固的合
作关系。

说起瑞仕达公司的创业历程，何宏瑞
感慨良多。他曾就读于南京人口管理干部
学院，在学校担任学生会主席。2012年6
月份毕业后，他选择自主创业，创办实体企
业。经过考察，他选择投入少、准入门槛
低、市场需求量大的电缆格架项目。

在毕业一个月前，他向父母和亲朋借
了50万元，花10万元租了800多平方米
的场地，投入20万元购进生产设备，开始
自主创业。大学一毕业，何宏瑞的南京飞
瑞电缆桥架厂即开业。他从劳务市场招来
4名员工，自己身兼生产员工、发货员、会
计、业务员等数职，每天忙得不亦乐乎。功
夫不负有心人，当年工厂产值200多万元，
超过了预期目标。

创业的过程充满艰辛和曲折。工厂刚
有起色，何宏瑞的手机中毒，十几万元存款
被洗劫一空。屋漏偏逢连阴雨，他又经历
了因消防事故被房主强行关厂门等事件。
多重压力下，何宏瑞也曾想过放弃，但想到
自己的理想抱负、想到家人的支持与期待，
他把种种挫折当成人生的磨炼，另租厂
房，再度开张。

经过几年的发展，企业渐入佳境。
近年来，公司先后获得5项发明专利、30
多项新型实用型专利，同时获得江苏省高
新企业、泰州市瞪羚企业、国家高新企业
等称号。

2019年，何宏瑞投入600多万元引进
自动化生产设备，同时花重金引进技术和
管理人才，产品合格率从原来的90%一下
提高到99%，公司成为多家知名企业的指
定供应商。

抗疫三年，瑞仕达公司实现逆势上扬，
2019年至2022年间，销售额从3000万元
飚升到1.3亿元，实现了从规下企业到规上
企业、再到成长型企业的“三级跳”，今年的
销售额预计将达到2.6亿元。

据扬子晚报网

2月27日上午，在贵州铜仁市思南
县一家敬老院的病床上，吃过早饭的蒋
禄仲拿起藤条又开始了一天的编织工
作。今年45岁的蒋禄仲，2013年因车
祸腰部以下失去知觉，目前已卧床10
年。从2021年开始，他在网上自学了
手工编织，并在抖音上分享自己用藤条
制作的果盘、果篮、背篓，乐观积极的生
活态度感动了众多网友，收获了近千万
的播放量。

尽管明白自己的身体康复希望渺
茫，但这个朴实的贵州汉子告诉记者：

“为了我的儿子，能挣一分是一分……
开心过好每一天。”

蒋禄仲告诉记者，他初中毕业后走
出大山前往广州打工，并在衣架厂认识
了一个广西女孩。2010年，两人的儿
子出生了。为照顾孩子，蒋禄仲辞掉了
工作，在广州市新塘镇租了农田，开始
以种菜卖菜为生。

眼看生活即将步入一个新阶段，却
发生了意外。2013年，蒋禄仲在开车
运菜途中车辆发生侧翻，脊椎神经受
损，“医生说，我一辈子就只能睡在床上
了。”为了让老婆更好地照顾小孩，2017
年蒋禄仲选择了离婚。

2020年，蒋禄仲回到了贵州老家，
住进了思南县鹦鹉溪镇敬老院，他的生
活以及护理费用由国家承担。

尽管因为身体原因只能“躺平”，但
蒋禄仲还是闲不下来，平时除了唱歌，
也想做点事情。他先是在网上自学了
剪窗花，后来发现手工编织的果盘、花
篮在网上很受欢迎，他又开始自学起
来，“刚开始也是一个兴趣，但说实话，
因为我有小孩，也是想办法给娃娃挣点
零花钱。”

2021年9月21日，蒋禄仲在抖音平
台上展示了自己编织的第一个手提篮
子，当时就有网友想要购买。自此，
蒋禄仲一发不可收拾，开始在抖
音账号上分享自己手工编织
的日常视频，画面中都是他
躺在床上，用各种颜色的
藤条，手脚麻利地编
织出一个个色彩
鲜艳的果盘、果
篮 、背 篓 。
渐渐地，
镇 上
刷

抖音的村民都知道敬老院有一个残疾
人在编篮子，而且手艺不错，不少人还
跑到蒋禄仲的房间来选购。

2月18日，他发的一段编织的视频
在网上爆火，收获了近20万点赞。“现
在，我总的播放量已经快千万了。”这也
让蒋禄仲的干劲更足了，“每天吃早餐
过就开始编，如果身体没有不舒服，会
编到晚上9点左右。”

采访中，蒋禄仲介绍了他现在的产
品，小果盘50元一个；有盖子的花篮要
编上3天，300元包邮。“一个月最多能
挣1000多块钱，两年多下来，除了成本
已经挣了10000多元。”

接下来，蒋禄仲计划给
“产品升级”：“原来的背篼只
有一层，现在我已经增加
到了三层，它承受力比较
大，硬度会更强。一个
人编也更花时间，到现
在我才编了2个。”

说起自己的乐观
成了大家的榜样，蒋禄
仲说自己性格就是这
样。“我从精神上来说，就
是要开心地过好每一天，
事情已经发生了，想再多也
没得用，对吧？人活着就
要活出个样！”
据上游新闻

服务一方百姓

农村男在全国开15000家小卖部

社会生活多姿多彩，想要赚大钱，
首先要有发现商机的眼光。岳立华出
生在湖南一户农民家庭，他靠着自己的
聪明才智和锐利眼光，在农村干出了一
番大事业。现在，他名下拥有1.5万家
小卖部，生意横跨多个省市。他靠着这
些“小生意”，年入百亿元，成为湖南最
大的隐形富豪。

岳立华小时候家里很穷，加上他，
家里一共有7个孩子，他最小。那时，他
们常常吃不饱。在这样的环境下，岳立
华的父母不得不寻找“门路”，改善家里
的环境。20世纪80年代，岳立华的父

母在老家开了一家小卖部。此后，
岳立华与小卖部结下了一生
的缘分，也是因为这个小卖
部的缘故，岳立华后来成
了零售业的富豪。

岳立华很懂事，小
学放学就回来，在小
卖部帮忙。也正因为
如此，他对小卖部如
何运营了如指掌。17
岁那年，他决定退学，
自己创业。

当时，岳立华首先
把客户瞄向和自己

家 一 样 的 小 卖
部，他先在镇

子上开了一
家 批 发

部，把
各

个村子的小卖部拉拢到自己的批发部，
成为自己的顾客。

这一步走对了，下面的路也就顺多
了。果不其然，岳立华的小批发部拿到
了客户订单。生意越做越大，他又先后
到市里、省里开了大批发部，他人生的第
一桶金就这么赚到了。

后来，岳立华手握批发渠道资源，自
然而然地想到了开超市。于是，他开起
了大型超市，并且一连开了好几家大型
连锁超市。可好景不长，随着国内外超
市巨头的纷纷进入，市场竞争非常激烈。

岳立华几番思考后，最终把大型超
市关了，他决定寻找更适合自己的发展
方式。

如何转型呢？岳立华突然想到了父
母曾经的小卖部，自己手握批发渠道，为
何不在农村地区开便利店呢？

岳立华立刻行动起来。这一次，他
以加盟的方式，吸引了许多客户。他先
把自己的直营店变成加盟形式，只要客
户花2万元就可以加盟，还不用担心供
应链问题。他的这个做法吸引很多想开
小店的夫妻，岳立华转型成功。

截止到2018年，岳立华已拥有超过
12000家门店，横跨16省市。这其中，只
有100家左右的直营店，剩下的门店全是
加盟店。他的门店虽然主要服务对象是
中低收入的人群，可因为人群基数大，加
上定位精准，岳立华的生意更上一层楼。

如今，岳立华坐拥15000家左右门
店，成了实至名归的富豪。

从一个小批发商走到现在，岳立华
的成功或许有幸运的因素，可最关键的
还在于他从没停止过思考。他每一次都
找准方向，然后不断探索推陈出新，最终
才有了现在的商业帝国。 据搜狐网
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