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银行力推“特色存款”

随着存款利率持续走低，已有银行主动推介“特色存
款”产品，吸引储户目光。

近期，不少储户接到某城商行的电话，推介该行的一款
“特色存款”产品，“我行的‘特色存款’保本保息，比普通定
期存款利息要高，期限灵活，长期短期都有”，某城商行的客
户经理介绍，该行的“特色存款”产品1万元起存，期限涵盖
3个月、6个月、一年、两年和三年。

一般而言，“特色存款”产品相较于普通定期存款产品
具有起存点高、收益高的特点。北京商报记者查询发现，前
述城商行1万元起存三年期的“特色存款”产品年利率为
2.85%，而同期限50元起存的普通整存整取定期存款利率
则为2.5%。

“‘特色存款’的起点金额相对高一些，存的越多可以享
受相对越高的储蓄利率。”光大银行金融市场部分析师周茂
华表示，“特色存款”是部分银行根据客户情况和自身需要
推出的存款产品，与普通定存比较，其在存款起点、利息等
方面存在不同，“特色存款”的推出更多是为了尽可能获客、
吸储。

7月16日，记者调查发现，目前已推出“特色存款”的银
行不在少数。例如，建设银行的“旺财存款”、农业银行的

“银利多”、民生银行的特色储蓄存款“安心存”、广发银行的
定制存款“花样存”等。民生银行北京某支行客户经理介
绍，“‘特色存款’是各个银行为了吸引存款推出的自己的存
款产品，会比普通的整存整取存款产品利率要高一些”。

记者梳理发现，各家银行的“特色存款”产品起存点通
常在1000元至1万元之间，利率也会较普通定期存款产品
上浮20~60个基点。以广发银行为例，该行1000元起存
三年期的“花样存”利率为3.1%，高于同期限利率为2.5%的
整存整取定期存款利率。

成为大额存单“平替”

为降低银行负债成本，持续让利实体经济，自2022年
4月以来，由国有银行“领衔”已掀起了三轮存款“降息
潮”。最近一次发生在今年6月，工、农、中、建、交、邮储六
家国有银行下调活期存款及部分定期存款挂牌利率，幅度
在5~15个基点之间，随后股份制银行、地方性城商行、农商
行紧跟国有大行的步伐，纷纷“组团”调降存款利率。

随着存款利率的下调，“特色存款”的利率也有所调降，
但利率仍具备一定优势。以农业银行为例，据客户经理介
绍，该行推出的“银利多”两年期、三年期的存款利率已下调
10~15个基点至2.3%、2.85%，但仍高于同期限的普通整存
整取定期存款利率25个基点、40个基点。

由于“特色存款”利率相对较高，因此当储户咨询存款产
品时，银行客户经理往往会率先介绍“特色存款”产品的利
率。利率优势也使得部分银行“特色存款”成为大额存单的

“平替”，多名储户在社交媒体平台分享时表示，在大额存单
“一单难求”的情况下，选择了利率相对不错的“特色存款”。

厚雪研究首席研究员于百程认为，与普通存款相比，
“特色存款”是一种在起存金额、利率等方面有所不同的存
款产品，介于普通存款和大额存单之间，在利率上比普通存
款有所上浮，对储户具更好的吸引力。

特色存款出炉
你会考虑吗？

存款“降息潮”下，银行揽客竞争压力加剧。为吸引储户资金，记者调查发现，近期不少
银行向储户主动推介或上线自家的“特色存款”产品。相较于普通整存整取定期存款，这类
“特色存款”产品起存点相对较高，通常在1000元至1万元之间，利率也会较普通存款上浮
20~60个基点。在分析人士看来，“特色存款”是部分银行根据自身的需要所推出的存款
产品，利率介于普通定期存款和大额存单之间，而相较于大型银行，中小银行的吸储能力相
对较弱，预计后续推出“特色存款”将更加积极。

银行直播卖贷款哑火
7月18日，记者注意到，此前火出圈的“银行直播卖贷款”均

已“哑火”。
值得关注的是，近期监管部门已开始调研摸底直播贷款风

险。金融监管总局下属风险处置局于向部分银行下发《关于开
展网络直播销售情况调研的通知》，拟调研银行2021年以来的
网络直播销售情况和过往的投诉纠纷。

银行直播间卖贷款“哑火”

“限时4.8%利率新人专享”“最高提额至300万，随借随还”
“出账就可以直播间抽iphone”……数周前，在部分商业银行、
消费金融公司的直播间里，“贷款”成了主播们卖力吆喝的新产
品。

拥有96.4万粉丝的宁波银行抖音官方账号“宁波银行宁来
花”，在此前的一场直播中，直播间背景打出“最高可借20万”

“年化利率3.6%（单利）”的宣传语。主播手上还拿着抽奖福利
介绍：6月8日~6月17日期间，通过宁波银行宁来花抖音申请
且授信通过，可在直播间抽奖等字样。

抖音账号粉丝数超过390万的网商银行也曾在直播间带货
“网商贷”，宣传语标注：最高提额至300万，免费测试额度。此
外，微众银行在直播间推出“微众银行微业贷，最高额度500万
元”为主题的直播。

从参与直播的用户处了解到，上述直播间的贷款产品并非真
实的商品，而是申请贷款的渠道。用户在直播间填写申请，银行
审批后会发送通知，具体的贷款额度要以银行实际审批为准。

“银行直播卖贷款”一度火出了圈。但近日红星资本局注意
到，此前火出圈的“银行直播卖贷款”，如今均已“哑火”。

抖音平台的直播数据显示，微众银行最后一场微业贷主题的
直播是在6月14日，7月4日~6日的直播主题均为“企业家免费
权益专场直播”。宁波银行的抖音账号自6月21日后再未开播。

同时记者发现，网商银行在7月17日的直播里已不见“网
商贷”的身影，而是换成了生意卡、福利金等产品。抖音等短视
频平台上，有关银行带货贷款、利率等话题也已然“哑火”。

监管部门正调研排查风险

银行“带货”贷款也引发了不少争议，如个人信息泄露、宣传误
导、非理性借贷等问题，也有业内声音呼吁监管部门规范金融机构直
播。

值得关注的是，近期监管部门已开始调研摸底银行直播销
售。据上海证券报报道，金融监管总局下属风险处置局于近日
向部分银行下发《关于开展网络直播销售情况调研的通知》，拟
调研银行2021年以来的网络直播销售情况和过往的投诉纠纷，
包括七大方面。

其中一项是要求银行列举通过网络直播销售的主要业务种
类（如开卡、个人贷款、理财等）和涉及的产品品种（如信用卡、个
人贷款、理财产品等）。

此外，还要求了解银行开展网络直播的主要平台开展网络
直播销售的业务办理流程、客户资质审核等风险管理措施以及
相关制度机制建设情况。

中国证券报7月12日报道称，从多家银行获悉，针对监管部
门下发的《关于开展网络直播销售情况调研的通知》，目前已逐一
排查完毕，正在准备报送监管自查结果的反馈材料。据红星新闻

中小银行吸储能力弱
在业内人士看来，受内外部复

杂因素影响，市场无风险利率下降
是大势所趋，于百程指出，基于降低
负债成本，缓解息差下降压力的诉
求，去年以来银行存款利率已经过
了几轮下调，而基于宽松、低利率的
货币环境支持实体经济复苏需要，
以及银行的储蓄资金供需来看，未
来存款利率仍有小幅下调可能。

招联首席研究员董希淼也表
示，2023年，货币政策将稳健略偏
宽松，市场流动性更加合理充裕，降
准降息都有可能，总体而言，中国市
场无风险利率下行将是长期趋势。

在存款利率下调的背景下，为
提高自身竞争力，负债来源相对单
一的中小银行也开始发力推出“特
色存款”，吸引储户前来存款。例
如，特克斯县联社近日推出一年期

“特色存款”，利率为2.2%，并宣传称
“限量一亿元，先到先得，售完为
止”，宜兴农商行此前也主动推介该
行的储蓄“特色存”产品“奔富存”。

于百程认为，中小银行因为实
力和品牌等因素在吸收储蓄能力
上较大型银行弱，因此其存款利率
较大型银行利率会有所上浮，预计
后续推出“特色存款”揽储将更加
积极。

在存款不断“降息”的背景下，
银行尤其是中小银行该如何提高
自身的竞争力？储户又该如何进
行资产配置？董希淼表示，在深化
存款利率市场化的背景下，应继续
实施差别化政策，允许中小银行采
取更有弹性的存款利率加点空间，
同时，中小银行应加强资产负债管
理，防范流动性风险，确保发展的
稳健性和可持续性。

“对储户来说，一定要调整心
态和预期，平衡好风险和收益来进
行资产配置。”董希淼建议，储户如
果要追求高收益，那么必须承受高
风险；如果要追求稳健的收益，可
以在存款之外，适当配置现金管理
类理财产品、货币基金以及储蓄国
债等产品。同时，降低对投资收益
的预期。

据北京商报
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