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调查

1
考一张摩托驾照，要经历层层外包
“最低1500元，包括从北京到山东那边来回的

交通费和所有科目的考试费，但不包括体检和交通
费。”北京大兴一位摩托车经销商回复前来咨询的
学员们。

但这并非一个固定的价格。据了解，当下通过代
理商到山东考摩托驾照的价格区间在1100元至1800
元之间，在这个价格区间之内，具体的价格还要根据报
考者的数量和身份而定。

由于北京对邮政寄递、园林绿化、环卫等民生服务
行业的电动三轮车单独设置了机动车牌照号段“京
C”，而且要求持摩托车驾照上路。因此，快递员、外卖
小哥等对象成为了摩托车驾照考试的重点人群。

一名京东快递员表示，无论是正式员工还是临时
工，他们都要求持摩托车证上岗。“我们站点很多人是
在山东考的，因为是快递员，给的是团购价，一次性通
过的话是1100元。”

除了这个群体外，普通人考一张摩托驾照的价
格则会更高。“我一直想增驾个摩托车D本驾照，但
又不想花时间去练车，就咨询了北京几家摩托车经
销商，给出价格最便宜的是1500元，最贵的是1800
元。”王鸣说。

相比北京几个摩托驾校给出的价格，王鸣认为到
外地考驾照并没有什么价格优势，但是时间上会更
快。北京的部分驾校称，科目一合格后，需要10天左
右，才能拿到驾照。

“我们快递员都是一个站点儿抱团来考试，相比散
户需要凑人数才发车，效率会更高。”京东快递员认为，
这是代理商能给到市场上相对低价的核心原因。

而往上游追溯，驾校则是大部分代理商们的上一
级。“我给到北京代理商的价格和本地的散户一样，都
是750元。”上述山东驾校的工作人员表示。

据了解，相较于代理商的报价，驾校给到的750元
价格包括多项科目的考证费和培训费，但同样不包括
体检费。“如果你是散户，找的代理过来，他虽然能给你
负责来回的交通费用，但价格也接近翻倍了。”

而对于非代理商的团购群体，对方则表示，价格需
要收到850元一位，周日这天考试还要额外增加100
元。“代理商能够源源不断地带来客户，属于长期合作，
和偶发性团购拿到的价格肯定是不一样的。”

此外，他还提到，大部分团购群体由于从外地到山
东，需要统一时间，而驾校摩托车的数量是固定的，这
也就意味着驾校需要单独空场，为团体单独进行培
训。“大部分代理商带来的客户都是半夜才到，为了第
二天考试，我们都是连夜给他们培训。”

不过，这位驾校工作人员也表示，850元一位的价
格，可以给到对接方50元每位的抽成费用。

2
考驾照的人激增，驾校忙不过来

为落实北京市电动三四轮车综合治理工作要求，
支持和服务快递、环卫、园林等行业从业者摩托车驾驶
证培训考试需求，今年7月份开始，北京多个驾校都增
开了摩托车各科目专场考试。

除了北京地区的驾校以外，这一波瞬间激增的需
求，同时推高了异地考证的热潮。“7、8、9月份，来参加
考试的快递员特别多，一天基本能安排100多人以
上。”山东一名驾校工作人员说，“基本每天都是满员的
状态。”而另一个驾校的工作人员则称，以前周末不会
安排考试，但为了满足考证的需求，现在周日也可以额
外去申请考试名额，“不过要加钱。”

一线快递员的工作绩效往往与送件量挂钩。“如果
要抽出时间去学车，那肯定就要牺牲工作时间，赚的不
就少了吗？”相比于直接推荐异地考试，大部分代理商
会频繁提及“工作”“请假”“时间”等关键词，对报考人
员进行游说。

据了解，尽管了解一些负面评价，但依旧会有源源
不断的外地考证人员涌入。

王鸣在今年8月份所咨询的代理商中，不少以“人
多要等”为理由延后其参加考试的时间。“当时赶上了
考证的热潮，从交上定金到最后把我拉过去参加考试
和培训，等了差不多三周左右。”

一名快递员称，自己所在站点的几十个快递员都
在9月份之前考到了摩托驾照，“现在新入职的员工，
也会要求先考到摩托驾驶证D本再到一线送货。”

阶段性需求的爆发推高了驾校的收入。上述驾校
工作人员表示，7月、8月、9月这三个月，自己忙得“脚
不沾地”，“收入相对来说也好了不少。”

不过，进入10月份后，需求出现了减弱。“北京现
有的一线快递员考驾照需求，基本都消化完了，现在主
要咨询报名的是新招聘的员工，以及常规的散客。”一
位代理商表示，相比前三个月，当下从北京来山东考摩
托驾照的人数相对减少了一半左右，“回归到了一个平
稳的状态。”

3
“一天拿证、包过”，背后陷阱多

在拿到驾驶证之前，没禁得住诱惑的李鹏，就在摩
托车商那里交上了购车订金。“我就想快点儿拿证，然
后去提车。”于是，他选择了去山东考试。但让他没想
到的是，所谓的“一天拿证、包过”的宣传语背后，其实
隐藏着不少陷阱。

“我是通过代理报的名，周五晚上10点多在地铁
站集合上了代理的包车，凌晨四点左右到达的驾校，到
了就被安排练车。”一宿未眠，再加上连续练车6个小
时，让李鹏心身疲惫，“熬到早晨8点的时候，感觉心脏
都不舒服了。”

由于是周六，考试人数相比平时翻了三倍。“一百
多个人分20辆车，教练根本教不过来。”李鹏透露，“就
算再花200块购买个模拟考场练，也只能练上四五
把。”

紧张的练车后，很快就进入考试流程——从10点
开始考科目一，中午考科目二和科目三，如果通过，下
午就可以考科目四，然后拿证。

“可是，我挂在了科目二上，起步熄火了。”身心俱
疲的李鹏在告知代理之后，却得到了让他更为崩溃的
回复，“所谓的包过，指的是基本年轻人都能过，而不是
让我能够通过。”在这次挂考之后，李鹏要在10天以后
重返山东，再次经历一遍练习、考试的过程。

据驾校工作人员透露，相较于散客自行到场培训、
并参加考试的通过率，代理商所带来的驾考人员整体
通过率更低，而且由于周六周日参与培训的练习时间
更短，也会拉低通过率，“这一类群体的通过率在70%
左右。”

至于对代理商所宣传的“包过”，该工作人员表示：
“怎么可能，现在都是电子杆，学员练习不到位，挂科的
可能性是非常高的。”

对此，在社交平台上，不少用户对于“随便过、包
过”展开了吐槽。与此同时，对代理宣传不满意的情况
并非个例，除了挂考以外，还有多位学员发现同一代理
商报价不同的情况。

“同一组练车的学员中，交流的时候才发现有人交
了1500元，而有的人只交了1300元。”李鹏说。

对此，驾校人员解释：“大部分代理商往往会单独
约定几辆车，避免自己带来的学员和其他渠道的学员
或者代理商接触，但他们为了凑人数，自己内部也会出
现价格不统一的情况。”他同时补充说，“你也可以直接
让有需求的人来找我，价格就是我给你说的850元，当
然不包括交通费。”

混乱的价格收费逻辑背后，其实意味着在承接
北京市场的摩托驾考需求上，尽管围绕“抽成”形成
了一条包围学员、代理商、驾校的产业链，但其中并
没有形成既定的价格机制，一旦有利可图，谁都能够
加入其中。

挂考之后的李鹏想找代理商退回一部分的费用，
在北京选择驾校报考。“时间久一些，也比来回六七百
公里跑过去要好。”但他被拒绝了，“代理商不退钱，只
说可以跟车再来一次，但补考费要自己交。”

据Tech星球、新浪财经

驾校层层抽成、代理报价翻倍

一天拿驾照
坑你没商量

一项新规让快递行业等从业者
考摩托车驾驶证的业务，火热起
来。根据北京此前8月发布的新规，
从事邮政寄递、园林绿化、环卫等民
生服务行业的电动三轮车，须核发
“京C”号段摩托车号牌，同时组织督
促从业人员尽快考取摩托车驾驶
证。11月1日，新规正式开始实施。

“10 个人以上，每人给你 50
元的人头费。”电话那端是山东某
市一个摩托驾校的工作人员，通
话中能够明显感受到他的急切，
以及拉到单子的兴奋感。他透
露，在他们驾校，从北京地区来山
东考摩托驾照的人数占一半以
上。近几年，接待外地驾考人员
已经成为了常态。

价格低、拿证快，是外地驾校在
北京地区吸引驾照人群的核心要
素。“周五下了班出发，晚上练车，周
六你就能拿到证，根本不会耽误工作
时间。”多位北京摩托车代理告称。
于是，在摩托驾考人群迫切拿证的需
求下，异地考试成为了“香饽饽”。

与此同时，一条关于异地驾考的
产业链逐渐壮大起来，从快递员等
考驾照群体到驾校，再到代理商，他
们成了链条中的一环，而串起他们
的关键则是：抽成。

学员参加培训

摩托车驾考智能考场

外卖员在街头送餐


