
过来人说

“高薪急招，月保底1万+”“经验
不限，C1 驾 驶 证即可”“招 100
人”……招聘平台上，货运司机招聘
岗位高薪酬、低门槛，吸引不少人点
击。然而，岗位是否靠谱，则需要一
双“火眼金睛”去识别。

连日来，多位市民向记者反映
称，他们被高薪招聘货运司机的广告
吸引，前往公司应聘时，公司以高收
入、货源足等理由，要求他们办理贷
款买车，等自己想退车退款时，却遇
到了难题。

应聘高薪货运司机 经验不限月薪上万

钱没赚到反背车贷
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调查

1
应聘高薪司机反背贷款

45岁的朱先生是重庆垫江人，在工地干活多
年后，他试着转行。

去年10月，他看到58同城上的高薪招聘后，
来到位于南岸区的货儿娃城配供应链管理公司应
聘司机，公司让其贷款买车跑货运，并口头承诺保
证货源、每月保底收入一两万元。为此，他贷款18
万余元，但几个月下来，收入并未达到事先承诺，他
向公司申请取消贷款退还车辆，却遭遇困难。

“一开始，他们并没有告知我们车价，贷款
办下来之后，我才知道，一个月需要还款 6300
多元，还不算保险等其他费用，贷款期限一共4
年，还款结束后，车才会从公司的名下过户给
我。”朱先生说，贷款买的车比市场价高，本想
着公司可以保证货源，可公司却让他们注册货
运平台自己跑，“跑不了多少钱，我们找到公
司，公司让我们自己将车卖掉或者让公司运
营，但是我不认可，我也不放心。”

朱先生还称，自己不想再跑，想将车退还给公
司，并让公司处理好自己的贷款问题，可双方未达
成一致。

随后，朱先生给记者发来了双方签订的相关
协议。不过，记者注意到，与朱先生签协议的并非
货儿娃城配供应链管理公司，而是另一家物流公
司。协议中，也没有明确所谓保底收入，只说“对
外承担运输业务自负盈亏”。

2
公司：双向选择的结果

18日，记者来到货儿娃城配供应链管理公
司。负责处理此事的喻先生表示，公司积极处理
此事，经过商议，目前，双方已达成协议，朱先生
由于多方面原因不再运营车辆，朱先生支付
15000元的转贷手续费用以及贷款差额费用后，
公司寻找新的承租人进行转贷，4月开始，朱先
生不再承担贷款费用。

对于朱先生提到的公司让人贷款买车，喻先
生称，不存在套路，这是双向选择的结果，公司还
提供租车，如果不愿意买车，也可以租车跑货运，
“买车可以跑更大型的车辆，产值更大。”

而针对朱先生所说的公司承诺每月保底
收入一两万元，喻先生回应称：“我是跟他说
过流水两万元没问题，但要扣除相关的费用，
跟他同期的司机收入都可以，基本上收入都

上万元，但比较辛苦。
朱先生只要好好跑，净
收入四五千元还是没
问题，但他没有别人能
吃苦。”

3
为征信只能继续还贷

“除了这笔贷款，我还有另外一笔车贷，每月还款
3950元，也是4年的贷款期限，这样算起来，我每个月
车贷还款就是1万元。”朱先生还透露，去年9月，他与
另一家供应链公司签订了相关协议，也是买车跑货运，
公司承诺提供物流货源信息，每月所提供货运产值
15000元，还写进了协议，但具体跑下来，收入也不高，
高的时候能在1万元左右，少的时候只有六七千元。他
也想把这车给退掉，但公司的对接人告诉他，公司已经
没做了。

按照朱先生提供的联系方式，记者联系上对接人刘
女士（化名）。“公司的确没有做了，不过，我可以联系过
户。”刘女士表示，如果想要取消贷款，只有朱先生自己找
贷款的金融公司结清所有贷款，然后才可以将户头从公
司名下过户给朱先生，“如果不能一次性结清，我还是建
议他继续跑下去，一个月下来还是有收入。”

“为了不影响征信，只有继续还下去了。”朱先生无奈
摇头称，自己当初没有经验，所以才会遇到这些问题。

4
想退车得不到满意答复

近日，四川内江的李女士也向记者反映，此前，丈夫
陈先生看到网络上发布的高薪招聘司机的广告，于是前
往渝中区世贸大厦一家名为鑫益优的物流公司应聘。

“公司说高薪、保证货源、前景好，一步步吸引我们
去，让我们办理贷款买车。”她称，贷款买车后才发现，他
们每月需要偿还贷款，可车子却在公司名下，贷款结清
后，车才过户到丈夫名下。而公司开具的相关票据显示，
明明购车费用是9万多元，贷款后费用却变成了12万余
元。意识到不对，他们想要退车，但公司一直没有给出满
意的处理方案，他们不得不投诉。

18日，记者来到这家公司。“所有手续都是在他本
人同意的情况下办理的，所有流程都是清楚的，还有视
频为证。”相关负责人表示，公司从不会给司机说保底工
资，但会举例说有些司机能跑到一万多元，“他们没有把
车拿去跑，后续都是我们在处理。”对于发票与贷款金额
不符，这位负责人表示，包含税费等，都有相应票据为
证，“后续，将与李女士夫妇协商解决方案，争取双方都
能满意。”

5
“收入保底但不写进协议”

记者注意到，在58同城上，有不少物流公司、供应链
公司在招聘货运司机，标榜的薪资在7000~12000元左
右，不限经验，具有C1驾照即可。记者以求职者身份，投
了几份简历，此后，不停接到电话，让记者前往面试。

沙坪坝区团歇路一家物流公司的男性面试人员介
绍，有C1驾照就可以跑货运，公司可以提供车辆，如果
是长期跑，那么买车就更好，租车也可以。“买车都是按
揭，贷款有每个月2000多元的，也有三四千元的，车子
大一点，贷款就高一点，当然，车大点，跑的业务也更
多，更能挣钱。”该男子还表示，“只要肯跑，公司可以
保证每个月赚多少，但不能写进协议里，毕竟能跑多少
还要看自己，如果承诺保底收入上万元，就要担心是不
是套路了。”

渝北区回兴街道一家汽车物流公司的面试人员则
表示，公司可以以租代购，也可以直接买车，在职司机平
均工资9000元，差一点的五六千元，勤快一点的上万
元，“能达到2万元甚至以上的，每天休息时间只有三四
个小时。”

记者线下走访时也发现，在南岸区白鹤路，一家短
途货品运送交易服务平台打出的广告提到：“有车无车
均可加入，拥有一辆面包车就可以月收入过万元。”可
走进店里，平台公司工作人员却表示，公司可以提供
车，“跑得好的话，每月收入在8000元左右，最好的能
上万。”

新手入行跑货运
不妨先租车

跑货运多年的司机肖师傅表示，对于跑货运
的人来说，租车还是买车，需要视具体情况而定，
一般而言，如果是新手，才进入货运行业，不妨试
着租车跑，了解行情、积累经验，如果跑了一段时
间，货源稳定下来，也愿意在行业继续跑，觉得有
必要买车，然后再考虑。同时，还贷周期较长，一
定要了解公司是否正规。

货运司机胡师傅也表示，自己刚入行时，经
验不足，就被“坑”过，“我之前待过几个公司，都
被坑了，都说一来就可以跑多少多少，可他们把
车给你之后，什么都不管了。”

“C1 可以开小型货车，但大型客车、大型货
车、城市公交车等则不行。”另一位从事货运的李
师傅表示，如果有公司承诺保底收入，最好不要
轻信，“可以选择不需要买车、租车的公司，工资
少一点都可以。”

个人如无故解约
公司可追责

北京市康达（重庆）律师事务所高金宽律师
表示，对于求职司机而言，应从正规渠道了解招
聘信息，并尽可能将与招聘方的面谈内容，包括
工作形式、薪酬待遇、保底收入等，写进后续签
订的合同里面。在签订合同时，要确认是劳动
合同还是其他性质的合同，并仔细阅读合同条
款，包括合同签约主体以及双方的权利义务，并
在签约后，妥善保管合同原件。如果是通过网
络进行签约，要及时把签署好的电子合同下载
并妥善保存。

高金宽称，如果求职者获取招聘信息的渠
道不规范，比如，通过网页弹窗广告、路边小广
告等获得招聘信息，求职者在与招聘方进行面
谈时，就要保持谨慎。首先，要确认对方人员
的身份和职务，以及其能否代表公司进行招聘
及签约。其次，在签约时，要尽可能让对方公
司人员也在合同上作为公司授权代表进行签
字，并留存其身份信息及联系方式。第三，合
同签署后，除非合同内容违法，对签约双方都
具有法律约束力。比如，司机作为签约一方，
如无故解约的话，对方就可以向其追究违约赔
偿责任。违约责任不具有惩罚性，赔偿范围
及金额一般以造成的实际损失为限。此外，
司机签署的这类合同，其中约定的违约赔偿
责任往往会过高，在司法实务中，法院一般会
进行调整。

此外，记者注意到，去年5月，北京银保监
局曾作出风险提示称，部分网络平台、货运公
司以“稳定货源”“月薪过万”“随时退车”“以租
代购”等条件招聘货运司机，诱导司机贷款购
买货运车辆以供“入职”使用。司机提车之后
却遭遇接活难、退车难、退款难等情况，收入未
达预期却背负大额债务。为此，北京银保监局
专门提醒货运司机：贷款合同签署后，贷款人
应当珍惜个人信用，按时依约还款。车辆是否
运行、货源是否充足、第三方承诺是否兑现均
不能构成贷款逾期的正当理由。

据新重庆-重庆日报

律师说法


