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“白天是老板，晚上睡地板”
诚泰集团董事长陈成宽：要在风

云 多 变 、情 况 复 杂 的 商 海 中 屹 立 不
倒 ，最 重 要 的 ，就 是 要 做 到 敢 拼 、敢
闯、敢干。浙江商人有着果断的决策
力和行动力。

3月24日，重庆诚泰实业集团与华为合作
的全屋智能至尊MALL店开业。这是西南地
区首个别墅式高端智能体验店，占地面积1000
多平方米，集中呈现了智慧客厅、智慧卧室、智
慧书房、智慧餐厨等多个应用场景。

从小小的个体经营户成长为重庆市场占有
率最高的通信连锁零售企业，诚泰集团董事长
陈成宽被问到最多的问题就是“诚泰因何成
功”？他说：“要在风云多变、情况复杂的商海中
屹立不倒，最重要的，就是要做到敢拼、敢闯、敢
干。”

1987年，陈成宽带着东拼西凑的3000元
钱来到重庆打拼，最开始的生意是贩卖手表。
当年，20岁出头的陈成宽为了省钱，每天都到
火车站的长凳子上睡觉，他自嘲“白天是老板，
晚上睡地板。”为了节约8分钱，他每次都选择
吃不要肉丝的小面，并安慰自己下次一定点带
肉的，这个“下次”也许是长达数月的间隔。

在逐渐积累了一些资金后，1988年，陈成
宽转行销售眼镜，但到了1996年，他又果断放
弃做得风生水起的眼镜生意，转而进军通讯产
业。“当时，通讯行业方兴未艾，机会更大，虽然
市场充满了不确定性，但我愿意试一试。”

凭借敢拼、敢闯、敢干的创业精神，如今诚
泰已发展成为一家拥有超过百家连锁店的通讯
经销商，业务范围也从单一的手机销售发展到
涵盖手机批发与维修、移动运营、增值业务、网
络营销等全产业链系统服务商。

“浙江商人有着果断的决策力和行动力。
一旦确定目标，他们就会全力以赴，迅速行动。
在商业竞争中，他们往往能够迅速把握机会，果
断作出决策，从而在市场中抢占先机。”陈成宽
说。

据新重庆-重庆日报
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超30万浙江人“闯重庆”
创办经营主体3万多户

向浙商学习
学什么怎么学？

3月26日，知名浙商重庆行·产业合作恳谈会在渝举行，浙
渝两省市工商界代表齐聚一堂，围绕深化两地产业合作、互利
共赢发展，展开交流洽谈。恳谈会后还举行了重大项目签约，
投资总额逾千亿元的90个项目落地重庆。

多年来，浙商积极在渝投资，成为活跃重庆经济、助推重庆
发展的重要力量。凭借区位、交通等多重优势，重庆也成为包
括浙江在内的东部地区企业挺进内陆、二次创业的理想之地。

数据显示，目前，在渝投资兴业的浙江人超30万、创办各
类企业和工商户约3.3万家，其中具备一定规模的企业约3000
家，涉及上百个行业。

浙商的创业故事在重庆经久流传，一直以来，他们都是重
庆人学习的榜样。新时代新征程，建设现代化新重庆，我们应
该向浙商学什么、怎么学？

一边是家具、洁具行业，另一边是眼镜行
业，“八竿子打不到边”的他们如何走到一起？
这还得从千叶眼镜董事长叶定坎与吴应荣、瞿
建乐身上共同的标签——温州商帮说起。

早在2011年，叶定坎就有了上市融资的想
法。不过，当时IPO收紧，加大了千叶眼镜的融
资难度。关键时刻，叶定坎向温州商帮求助，吴
应荣、瞿建乐站了出来，问题迎刃而解。

“现在企业家之间的合作，已经不是同一个
产业中或上下游之间的并购、兼并、联合，更多
的是跨行业、资本上的联合。”叶定坎表示，目前
的“经济共同体”脱离了浙商原来以行业、血缘
等建立的联系，更多建立在同学圈、会员圈或有
共同价值观的朋友圈中。

目前，千叶眼镜已完成上市前准备并接受券
商及会所内部核查，并将于今年择机申报上市。

浙商为什么这么热衷“抱团”？浙江省区域
经济合作企业发展促进会负责人分析，浙江的
民营企业普遍完成了第一次创业，有了一定的
资金积累，急需寻找新的发展空间，在二次创业
中发展壮大自己，而凭一己之力可能做不成，所
以便有了合作的想法，通过优势互补实现合作
共赢。
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陈成宽在华为授权体验店开业仪式上发言。受访单位供图

叶定钦（中）介绍千叶眼镜针对青少年近视防控的解决方案。
受访单位供图
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行业首家5G全连接超级工
厂是这样诞生的

三峡电缆副董事长何耀威：面向数
智化时代的创新，企业要做的不仅是某
项单纯的技术更新或工艺发明，应该是
建立一种能不停运转的生态机制。

3月22日，位于江津区的三峡电缆5G全
连接超级工厂内，百米长的5G基站生产线，
仅有几名工人在操作。偌大的工厂里，一个
个黑色货箱通过传送带送往生产线，自动导
引小车、机械手臂、传输带忙而有序。

商海沉浮，创新精神是最坚韧的帆，在风
浪当头更要做“弄潮儿”。传统制造业如何拥
抱新时代？来自浙江温州的三峡电缆副董事
长何耀威给出的答案是：“面向数智化时代的
创新，企业要做的不仅是某项单纯的技术更
新或工艺发明，应该是建立一种能不停运转
的生态机制。”

成立于1993年的三峡电缆，是一家传统
电缆制造企业，在行业业态环境变化和公司
自身需求的共同驱使下，转型升级成为公司
刻不容缓的任务。2023年，三峡电缆投资
1.6亿元新建了三峡电缆智慧能源研究院及
5G全链接智能制造基地项目，中国电缆行业
由此诞生了第一家5G全连接超级工厂。

何耀威介绍，5G全连接工厂能充分利用
5G的高速率、低时延、大连接，有效提升生产
效率。以此为契机，公司建立起一套全新管
理模式，做到数据可追溯、工艺可控制，逐步
实现精益化生产，达到了降本增效目的。

这样的创新之举，三峡电缆还有很多。
截至目前，这家浙商企业获专利108项，多项
成果成功转化为技术和产品。

在数字化浪潮席卷全球的今天，浙江商
人以创新精神，再次站在了时代的前沿。和
何耀威一样，广大浙商敢于挑战未知，敢于突
破传统，敢于在科技创新的道路上不断探索
前行。正是这种精神，让他们能够在激烈的
市场竞争中脱颖而出，成为行业的佼佼者。

“八竿子打不到边”的他们走
到了一起

千叶眼镜董事长叶定坎：现在企
业家之间的合作，已经不是同一个产
业中或上下游之间的并购、兼并、联
合，更多的是跨行业、资本上的联合。

“千叶眼镜完成股改，家具大王和洁具老
板认购！”2020年底，资本圈一则新闻不胫而
走。当年，千叶眼镜完成股份制改造，拟赴A
股上市。

新闻中提到的家具大王和洁具老板，分别
是指朗萨家私实控人吴应荣和金牌卫浴实控
人瞿建乐。他们看好千叶眼镜在眼镜连锁领
域的优势地位及可持续发展前景，以自然人股
东身份作为千叶眼镜的发起人股东入资。

2022年11月，千叶眼镜发布定增方案，
吴应荣和瞿建乐进一步追加投资，包揽了整
个定增融资。


