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内存条价格快速上
涨，并非单一因素所致，
而是市场供需结构失衡、
厂商策略调整，以及国产
化进程的阶段性差异共
同作用的结果。

从市场层面看，需
求端迎来了AI算力建设
的爆发式拉动，显著改
变了存储需求结构；而
供给端在过去一到两年
间普遍处于“去库存、控
产能”的状态，加之行
业集中度高、供给弹性
不足，当需求出现回暖
时供给端难以快速响
应，引发结构性供需失
衡。

从厂商策略调整层
面看，存储行业的高集
中度赋予了厂商较强的
主动调节能力，而未来供
给的不确定性会触发厂
商的产能投放、产品结构
以及报价节奏的策略调
整，这类策略性行为在一定
程度上放大了内存价格的
短期波动。

此外，国产化进程的阶段
性差异也是不可忽视的背景
因素。不少中国企业持续加大
在存储领域的投入，部分产品已
具备一定产能基础，但在高端内
存领域，仍受限于技术成熟度、良
品率以及关键设备的约束，短期内
难以迅速形成对全球高端市场的有
效补充。在全球供应高度集中的情
况下，这种“国产产能尚未完全承接、

高端供给暂时难以放量”的状态，也进一
步放大了市场对供给紧张的预期。需要

注意的是，当前这种状态在半导体产业中
属于较为典型的阶段性现象。

这波涨价潮，将持续多久？业内人士称，
仍未触顶综合当前产业节奏判断，本轮内存价

格波动并非短期现象，但也不太可能长期失控，有
可能在未来12个月左右逐步缓解。

总体来看，未来更可能出现的情形是：价格在阶
段性高位震荡后逐步分化，面向AI的高端存储产品
将维持相对强势，而通用型、消费级产品则回归更为
温和的周期运行轨道。

上游财经综合央视财经、都市快报等

“过去一份报价能管一周，现在可能下午
发出去，晚上上游就通知调价。”杭州百脑汇
商户阿海分享了一个案例，1月8日有客户询
问联想拯救者 Y7000 2025 款（i7-14650HX/
16G/512G/RTX 5060 配置），他收到的不含
税报价为6980元，到10日再询价时，价格已
经变成7400元。“上游商家说现在全面涨价，
后面还要涨。”

另一款荣耀笔记本X14锐龙版（512GB+
16GB）在天猫旗舰店数天前的价格为 3249
元，优惠后只要 2799 元，现在已经变成 4099
元，补贴后的价格3599元居然高于此前的原
价。

在小红书上，开年后电脑明显涨价被网
友热议。尤其是强调性能的游戏本，因为内
存、硬盘和显卡都在涨价，最终都反馈在一台
整机上面。

“主要是内存条，一天一个价，一年内涨
了300%。”阿海说，同样16GB容量的内存条，
在2025年年中的售价为七八百元，如今在主
流电商平台的标价已普遍超过2700元。固态
硬盘的价格也近乎翻倍。

这种情况下，全球五大主要PC厂商也坐
不住了。去年底，惠普高层对外透露，由于内
存成本的持续飙升，最终将迫使公司上调产
品价格，并推出低配置版本的产品。之后，宏
碁、华硕的高管陆续表示，受存储缺货涨价潮
影响，将上调PC产品价格。同一时间，戴尔
全面提高了商用电脑售价，涨幅在10%~30%。

2026年伊始，联想已对其官网在售的多
款笔记本进行价格调整。其中，定价5000元
以上的中高端型号，其官方零售价已抬升500
元~1500元。

涨价的不仅是电脑。1 月 10 日，魅族回
应粉丝“魅族 22 Air是否还发布”时表示，因
为内存（价格）的大幅上涨，魅族22Air 已取
消上市计划。

价格飙升
原因几何

新闻纵深

内存条一年内涨300%
买？等？是个问题

因为AI的快速发展，在过去一年里内存、硬盘和显卡都经历了
显著上涨，对硬件终端的影响也终于爆发。开年以后，许多人发现
多个品牌的笔记本电脑迎来了意想不到的涨价，主流手机品牌多款
机型价格也在短期内大幅上调，即使算上新一轮国补，价格可能也
要比此前的原价要高。

一天一个价，
一年内涨300%

不少消费者“想再等等看”

电脑玩家开始“向下置换”

涨价

随着内存价格的进一步上涨，一些电脑的DIY
玩家选择高位套现，开始了“向下置换”或者“回血
式降级”。

简单来说，他们趁着内存价格高位，将手里闲
置的或者配置中较高的内存条在二手市场卖掉，
然后换用价格相对较低，但完全能满足日常需求
的内存。

“最近两个月卖了家里所有冗余的内存，给
手机换成了1T，估计要艰苦奋斗两年不换。”之
前买电脑喜欢满配的翁先生透露，“原先家里
电脑配了256G，单位的笔记本也配了64G，
现在家里的电脑换成了两根32G的。”

来势汹汹的涨价潮也在降低消费者的热情。
在互联网公司工作的白领李薇，计划更换

已使用 5 年的笔记本电脑。但面对普遍上涨的
价格，她多次推迟购买计划。“本来预算 5000 元
左右，看中了一款联想小新，去年底还是 5299
元，现在涨到了 5799 元。”李薇说，“虽然有 15%
的以旧换新补贴，但算下来还是比预期贵了不
少，想再等等看。”

阿海也感受到了消费者的观望情绪：“四五千
元这个价位段的客户流失最明显。涨价后，他们的
预算直接跳升一个档次，很多人就选择不买了。”

“2025年10月之后，市场明显淡了很多。”另一
位商家表示，尽管今年1月初推出的国补政策对销
售有一定拉动，但整体客流量和出货量相较去年同
期仍有下滑。“价格上涨后，很多可买可不买的顾客
就选择再等等。”

观望

降级


