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能看得出来，AI助手付费部分
并不是基础功能，平时我们常用的
聊天、查询这些功能还是免费的。
AI助手要收费，是国产大模型要从

“免费烧钱”转到“价值变现”吗？
收费意味着什么呢？来看法律问
题专家的解读。

法律问题专家岳屾山介绍，
AI 助手收费的底层逻辑，还是出
于算力成本和企业经营成本的考
虑。大模型每一次调用都会消耗
真实的算力与电力，产生相应的
成本。从法律角度看，收费本身

没有问题。《中华人民共和国价格
法》明确规定，大多数商品和服务
实行市场调节价，由经营者依法
自主制定。AI企业根据成本结构
和市场策略推出付费会员，属于
法律明确保护的经营自主权。但
是定价自由也是有边界的，《中华
人民共和国价格法》规定，经营者
定价应当遵循公平、合法和诚实
信用原则，以生产经营成本和市
场供求为基本依据。AI企业可以
收费，但在收费时要遵守相关规
定。 上游财经综合央视新闻

Agent、并行、多模态、一键部署……

AI收费，你买账吗
最近，AI付费上了热搜，原因是一直免费使用的一些功

能，即将收费了。进入5月，多个AI助手发布了付费信息，这
一举动被业内解读为：国产大模型从“免费烧钱”向“价值变
现”转型的标志性节点。

付费会员到底卖的是什么？AI助手为啥要收费？对于
普通人来说，付费功能值不值得买？付费是否意味着免费服
务会“缩水”？一起来关注。

近日，多款AI助手宣布要收费之后，
记者进行了调查。

记者发现，实际上，AI大模型的基础
聊天、翻译等常用功能仍然免费。那么，
付费会员到底卖的是什么？

记者打开几款大模型的会员页，看到了
一堆词：Agent、并行、多模态、一键部署。

这些词听起来很专业，但它们决定
的，其实是AI能不能从“陪你聊几句”，变
成“帮你多干点活”。记者问了问AI，它给
了几个比较好懂的解释。

Agent Agent有点像一个会自己拆
任务的小助理。不是只问它一句话，而是
给它一个目标。比如：“帮我做一份竞品
分析。”它可能会先列框架，再找重点、整
理表格，最后写出结论。所以Agent卖的
不是聊天，而是办事能力。

并行 这个更像工作场景里的能
力。比如你一边让 AI 总结报告，一边让
它改文案，一边让它写视频脚本。所以并
行的，是忙起来的时候，能不能一起做。

多模态 AI可以看图、读文件、听音
频、生成图片，甚至辅助做视频。你可以把
材料、需求都交给它。所以多模态卖的是：
AI不只会读字，还能理解更多类型的信息。

AI会员真正卖的不是“聊天资格”，而
是更强的执行力、更快的通道以及更多样
的处理能力。

但问题来了，这些功能听着有用，日
常生活里真的用得上吗？记者采访了一
位AI深度用户。

某科技公司市场工作人员吕伯介绍：
“我现在每月花费500块钱以内，比如数据
分析、市场调研、信息获取、文案撰写、素
材制作。如果这个事情需要专业度更强、
产出结果质量更高，我觉得付费是有必要
的。如果只是简单地做一些搜索，或者日
常的问题回答，我觉得免费也是够用的。”

他的用法，其实给了一个很好的参
照。他不是在用AI“问一句答一句”。他
是在把 AI 当成一个工作系统。这时候，
会员确实有价值。

付费会员到底卖的啥？

对于普通人来说，付费项目真的需要
吗？怎么判断自己该不该买？继续来看
记者的观察。

第一种，如果你只是拿 AI 聊天、翻
译、写文案。只要把需求说清楚，免费版
大概率够用。

第二种，如果你已经开始拿 AI 处理
工作。尤其是当你发现，免费版经常卡、

经常断、不稳定，这时候，可以考虑低档或
中档。

第三种，如果你要靠 AI 批量生产。
比如长时间写代码、同时跑多个任务，甚
至把AI接进自己的工作流。这类人再考
虑高档，因为他们买的不是体验，是产能。

所以，AI会员不是越贵越好，也不是一
定要买。真正该问是“我到底用不用得上”。

怎么判断自己该不该买？

面对 AI 付费功能，普通用户要不要
购买，取决于具体需求场景：比如偶尔查
资料、写简单文案，免费版就足够；每天依
赖 AI 完成专业内容生产或数据分析，就
需要付费来提高使用效率和功能应用。

问题来了，免费服务是否会缩水呢？
继续来看法律问题专家岳屾山的解读。

法律问题专家岳屾山介绍：“有了付
费功能后，免费服务会不会缩水？这种焦
虑并非杞人忧天。所以相关企业更要严
格遵守相关法律规范来执行，避免损害用
户权益。根据民法典的规定，用户和平台
之间属于合同关系，如果平台在免费阶段
通过官网宣传、用户协议等方式承诺的服

务内容，一旦被认定构成合同内容，企业
方就不得单方缩减免费使用的对应权
限。”

企业方主张“付费则优先调度”，确实
有合理性，但如果免费用户发现同样提问
在收费前后回答质量断崖式下降，就不合
理了。

AI收费是行业走向商业成熟的必经
之路。法律不反对收费，但也不会纵容平
台对免费用户“过河拆桥”。对平台而言，
收费转型是一场“加法”，保持免费基础服
务依约履行，在此基础上叠加收费能力。
技术可以收费，但契约必须信守，这是AI
商业化的法律底线。

免费服务会不会“缩水”？

专家说法

AI助手为啥要收费？


