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产品品类实现从“1”到“1000”的量级飞跃

一个巫溪山里娃的净水传奇
巫溪河向东，杭州向西。一边是湾汤河清凉的溪水，一边是莫干山脚下年销千万台

的净水工厂。联接这两点的，是一个喝巫溪水长大的山里娃，刘小林。
20岁，他独自闯荡杭州。40岁，他获评杭州高层次E类人才，担任中国人口文化促

进会慢病副会长、浙江省重庆商会执行会长，荣膺2022年度浙商新领军人物，并受聘浙
江财经大学、杭州电子科技大学EMBA创业导师。他创立聚倍科技和恒聚智链集团，为
近2000人提供就业岗位。2025年，水科技全品类设备全年生产销售量突破1000万台，
远销百余个国家和地区。11年间，产品品类实现了从“1”到“1000”的量级飞跃。

巫溪河水
清澈甘甜向前奔涌

刘小林常常这样描绘家乡：巫溪，流
淌着色彩的溪河，有东溪、西溪、后溪、湾
汤、小溪等众多姊妹。家乡尖山下边的湾
汤河，从海拔 2000 多米的高山草甸——
巫溪“水塔”红池坝流下来，会呼吸，会变
甜，是山里人不要钱的饮料。

1982 年，刘小林出生在一个“万元
户”家庭里。父亲看重诚信、利他。刘小
林耳濡目染，7 岁盯上啤酒瓶和废纸，转
手卖给父亲的砖瓦厂和超市，赚差价。节
假日，他帮忙理货、算账、招呼客人。他，
天生是块做生意的料！

1998 年，刘小林考上杭州电子科技
大学杭州出版学校。毕业后，他回巫溪县
委宣传部工作了半年。但浙渝两地的发
展落差，像一道深壑横在眼前。

2002年，他回到杭州。第一晚，借宿
在同学宿舍的地板上。第二天，兜里只剩
50块“梦想基金”。他把这最后的钱全部
交给中介，最后他被安排进了一家小广告
公司。

白天他拼命工作，晚上往返4小时去
夜校学设计软件。很快，他成了公司的设
计主力。但他心里那团火没灭——转行
去卖黄页。每天凌晨5点出发，晚上9点
才回到堆满黄页的出租屋。被客户拒绝、
被保安架出门，他没掉过一滴泪。

2003年，互联网浪潮席卷而来，黄页
行业一夜之间日薄西山。他开始调研，寻
找下一个机会。这一次，他踏进了属于自
己的河流。

在杭州生活的几年，他一直困惑：杭
州的水，为什么不如巫溪的水甘甜？于是
他下定决心，把城市里的水，还原成巫溪
水般清澈甘甜。

他放弃月薪数万的工作，以800元底
薪加入一家净水企业，从零开始。他沉到
车间3个月，亲手拆解每一颗螺丝钉、每
一台整机，吃透生产、安装、售后、维修全
流程。5年间，从业务员一路做到市场部
总监、北区总经理，成为行业最年轻的高
管之一。

2009年，他首次合伙创业，聚焦前置
过滤器。只用了5年，就做到全国第一。

2014 年，他创立自己的品牌——倍
世康，把网名改成了“刘前置”。他要攻克
前置过滤器数十年未破的两大顽疾：低温
冻裂、频繁漏水。

生命之源
绝容不得半点将就

刘小林几乎将全部利润投入研发，
对标欧洲顶尖技术，带领团队日夜攻坚。

整整2年，突破冰冻难题，并牵头起
草行业标准。3年里，将产品寿命测试从
行业10万次提升至30万次，冰冻循环能
力从0提升至10次；为解决污堵问题，10
年技术迭代18次，重金升级核心材料、部
件与工艺，带动国内供应链整体升级，推
动行业从“低端制造”迈向“高端创造”，
多次斩获行业特殊贡献大奖。

从第一项专利“冰冻工艺的材料专
利”，到最具标志性的“免拆洗核心技术的
应用”，再到“AI萃养技术”，每一项都镌刻
着这个山里娃对水最朴素也最深刻的理
解：水是生命之源，容不得半点将就。

2024年，集团投资5亿元，在钱塘江
畔打造全球研发基地“聚倍钱海”，这是
一场面向未来的技术远征。汇聚国内外
上百名顶尖的水科技和大健康领域专家
的集体智慧，承载着更大的梦想：让中国
净水技术站上世界舞台的中央。

如果说专利是技术的高度，那么标
准就是行业的尺度。作为7项行业团体
标准的起草组长单位，聚倍不只是在做

产品，更在定义规
则。刘小林深知：

一个行业要想
真正走远，必须
建立一套可复
制、健康、可持
续的标准体系，
推动行业从“野
蛮 生 长 ”走 向

“规范有序”。

跃迁之路
从“产品”到“生态”

凭借智能制造与一站式服务模
式，聚倍被当地政府视为中国民企转
型的典型缩影，也成为众多知名大学
和商学院的游学基地，每年接待上万
人。它不仅为地方经济注入强劲动
力，更在产业链条上带动了上下游数
千家中小企业共同成长。这是一条从

“制造”到“智造”、从“产品”到“生态”
的跃迁之路。

早在2020年，刘小林就开始思考
更大的商业版图：人们真正追求的，
是健康美好的生活。彼时，“药食同
源”“治未病”逐渐成为健康消费主流
趋势。

他将目光投向东方草本养生智慧
——用AI智萃技术激活草本能量，以
科技之力放大自然之力，打造一款产
品，让养生像喝水一样简单。

汇聚食品科学、中医中药、人工智
能等多领域专家，成立 5S 级饮品研
究院。五年研发投入数千万，从第一
代迭代至第三代，自主研发八大核心
技术。

2025年，AI萃养家面世。联合各
大茶企、药食同源老字号和名企共同
开发复现药食同源经典名方。

2026 年，商用 AI 萃养机、自动售
卖机、萃养杯DIY自造机相继推出，形
成完整产品矩阵。

归心之路
他这一生与水同行

今年春节，他回到巫溪，看望一位
行动不便的老人，为他安装了净水器。

4月19日，他一天成立3家新公
司：万有饮力、神农智谷、聚擎工坊；
不到20天，集团新增5家成员企业，
遍布香港、浙江、湖北、重庆。

他出资100万元设立“小林”奖
学金；为187位家乡老人送去生活物
资和净水器；帮乡邻修缮危房。他
在全国资助上百名学生——从物资
到设备，从个人到带动商会、协会。

集团还与多所高校联合开展研
学活动，共建产学研基地，为净水产
业培养后备人才。

2026年，启动全国“一城一品”
计划，聚焦乡村振兴重点县，挖掘道
地药食同源特产。规划在巫溪落地
大健康产业基地，依托当地盐泉、老
鹰茶、中药材、优质水源等资源，通
过科技深加工与标准化生产，把大
山宝藏转化为乡亲们的稳定收入。

从50元梦想基金，到双百亿产
业蓝图；从湾汤河的溪流，到全球萃
养经济的大潮；从巫溪山里娃，到大
健康产业的破局者。

有人问他：“还回巫溪吗？”他说：
“回，每年都回。回去，捧一口山溪水。”

家乡，还回得去。只不过，远方
的尽头，还是家乡那捧水。

上游财经特约撰稿 余明芳

刘小林


